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AEROPORTO DI CIAMPINO JPa Aeroporti
SISTEMA DI INCENTIVI PER FAVORIRE LO SVILUPPO DEL TRAFFICO -
.03 di Roma

Nel quadro delle istruzioni relative allo sviluppo del traffico nell’Aeroporto di Ciampino, AEROPORTI DI ROMA ha predisposto un
sistema di incentivi per contribuire alle spese delle compagnie aeree regolari che intendono investire nello sviluppo del Traffico per
I’Aeroporto di Ciampino.

Allinterno di questo sistema, AEROPORTI DI ROMA incentiva le compagnie aeree che scelgono Ciampino come aeroporto
preferito per sviluppare il loro volume di traffico nei prossimi anni, offrendo a queste compagnie un contributo in funzione al loro
impegno nella promozione e nello sviluppo del traffico aereo per I’Aeroporto di Ciampino.

Quel contributo viene calcolato a partire da un incentivo per ogni passeggero in partenza e viene concesso sulla base delle
condizioni e delle tabelle qui di seguito riportate:

Condizioni da riempire:
* Voli quotidiani, regolari e operativi tutto I’anno;

* Totale annuo dei passeggeri (arrivi + partenze) superiore a 80.000 pax per ogni volo;
e Orari dei voli (ora di partenza e di arrivo) con selezione dei slot decisi con ADR;

Le tabelle seguenti spiegano quale livello di incentivi ADR intende proporre in relazione allimpegno delle compagnie aeree.

Questi incentivi non riguardano esclusivamente le compagnie aeree “low cost”, ma possono interessare tutte le compagnie aeree
che operano nell’aeroporto di Ciampino su base annua, con frequenze quotidiane e che sono in grado di ottemperare alle
condizioni sopra esposte.

Le compagnie aeree dovranno anche firmare con ADR un contratto/impegno riguardo lo sviluppo del proprio traffico per I'aeroporto
di Ciampino.

“SISTEMA DI INCENTIVI MARKETING" PER | VOLI INTERNAZIONALI

Incentivo marketing per pax internazionale : totale in funzione del numero di voli quotidiani (base annua) e dei volumi di pax
garantiti dalla compagnia aerea interessata

contributo marketing per pax (€uro)
Voli quotidiani Num annuo 1° 2° 3° 4° 5° 6° 7° 8° 9° 10° 11° 12°
garantiti pax garantiti volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo
1 80.000 0,00
2 160.000 0,50 | 0,50
3 240.000 1,00 | 1,00 | 1,00
4 320.000 1,50 | 1,50 | 1,50 | 1,50
5 400.000 2,00 | 2,00 | 2,00 | 2,00 | 2,00
6 480.000 2,40 | 2,40 | 2,40 | 2,40 | 2,40 | 2,40
7 560.000 2,801 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 4,20
8 640.000 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 4,20 | 4,20
9 720.000 2,80 280 | 280 2,80 | 2,80 | 2,80 | 420 | 4,20 | 4,20
10 800.000 2,80 280 | 280 2,80 | 2,80 | 2,80 | 420 | 420 | 420 | 4,20
i 880.000 2,80 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 2,80 | 420 | 420 | 420 | 420 | 4,20
12 960.000 2,80 ) 280 | 280 | 2,80 | 2,80 ] 2,80 | 420 | 420 | 420 | 420 | 420 | 420

... e per voli ulteriori

Voli quotidiani Num annuo 13° 14° 15° 16° 17° 18° 19° 20° 21° 22° 23° 24° 25°
garantiti pax garantiti volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo | volo

13 1.040.000 | 5,00

14 1.120.000 | 5,00 | 5,00

15 1.200.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00

16 1.280.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00

17 1.360.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 5,00

18 1.440.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 5,00

19 1.520.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 515

20 1.600.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 500 | 515 | 515

21 1.680.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 500 | 500 | 515 515 | 5,15

22 1.760.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 500 | 515 515 515 | 5,15

23 1.840.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 500 | 515 515 515 | 515 5,15

24 1.920.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 | 500 | 515 515 515 | 515 | 515 | 5,15

25 2.000.000 | 5,00 | 5,00 | 5,00 | 500 500/ 500 515 | 5,15 | 515 | 515 | 515 | 515 | 5,30

5,00 | 5,00 | 5,00 500 500]) 500]| 515 515] 515 515 ] 515 | 5,15 ] 530 | 530




“SISTEMA DI INCENTIVI MARKETING” PER | VOLI NAZIONALI

Incentivo marketing per pax nazionale : totale in funzione del numero di voli quotidiani (base annua) e dei volumi di pax garantiti
dalla compagnia aerea interessata

contributo marketing per pax (€uro)
Voli quotidiani Num annuo pax 1° volo 2° volo 3° volo 4° volo 5° volo 6° volo
garantiti garantiti
1 80.000 0,00
2 160.000 0,25 0,25
3 240.000 0,50 0,50 0,50
4 320.000 0,75 0,75 0,75 0,75
5 400.000 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00
6 480.000 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00
1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00

Istruzioni d’uso per le tabelle:

VOLI INTERNAZIONALLI

Esempio 1: Compagnia aerea con 4 voli quotidiani:
ADR offre un incentivo di 1.50 € per ogni passeggero dei 4 voli quotidiani.

Esempio 2: Compagnia aerea con 8 voli quotidiani:
ADR offre un incentivo di 2.80 € per ogni passeggero dei primi 6 voli e un incentivo di 4.20 € per ogni passeggero
del 7° e dell’8° volo.

Esempio 3: Compagnia aerea con 15 voli quotidiani:
ADR offre un incentivo di 2.80 € per ogni passeggero dei primi 6 voli, un incentivo di 4,20€ per ogni passeggero
dal 7° al 12° volo, e un incentivo di 5,00€ per ogni passeggero dal 13° al 15° volo.

VOLI NAZIONALI

Esempio 4: Compagnia aerea con 3 voli quotidiani:
ADR offre un incentivo di 0.50 € per ogni passeggero dei 3 voli quotidiani.

Example 5: Compagnia aerea con 6 voli quotidiani:
ADR offre un incentivo di 1.00 € per ogni passeggero dei 6 voli quotidiani.

* Se la compagnia aerea opera con voli internazionali e nazionali, si applicano le 2 tabelle separatamente, seconda il tipo di voli.

* Le compagnie aeree che vogliono usufruire di questo contributo marketing devono obbligatoriamente ottemperare alle condizioni
sopraesposte per ognuno dei 12 mesi dell’anno.

Per informazione e ulteriori chiarimenti, contattare aviation.marketing@adr.it
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